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Utdaterte forretningsmodeller i 
regnskapsbransjen resulterer i 
at mange fortsatt fakturerer på 
timer. Siri Nilssen mener at sel­
skapets forretningsmodeller må 
henge sammen med bransjens 
behov for digitalisering.

– Den tradisjonelle regn-
skapsførerrollen kommer 
til å endres og de som tilbyr 
kunden merverdi i form av 
innsikt og automatiserte 
tjenester vinner. Vi mener 
at timefakturering hindrer 
automatisering og digitali-
sering.

Nå har imidlertid en av de 

største regnskapsbedriftene i 
Norge, Amesto AccountHouse, 
tatt grep. Fra første januar 2020 
har det vært slutt på all time­
fakturering.

– 2020 blir året hvor vi går 
bort fra timefakturering i Ames­
to AccountHouse. Nå skal vi gi 
våre kunder forutsigbarhet og 
faste priser», sier adm. direktør 
Siri Nilssen.

– Bransjens tradisjonelle pris­
modeller er i stor grad basert på 
timeføring, noe som verken er 
fremtidsrettet eller innovativt. 
De gamle modellene bremser 
digitaliseringen og hindrer ut­
vikling for kundene våre», sier 
Nilssen.

Amesto har ifølge Nilssen satt 
seg som mål å endre forventnin­
gene til bransjen.

– En regnskapsfører skal 
ikke lenger kun føre regnskap, 
de skal være en samarbeids-
partner for kunden. Fagkom-
petanse og innsikt skal bidra 
til å løfte samarbeidet fra et 
operasjonelt, til et strategisk 
nivå.

økt verdiskapning
Derfor mener hun at de nye pris­
modellene også vil inkludere 
tjenester som skal bidra til økt 
verdiskapning i form av skred­
dersydde kundeprogrammer.

De seneste årene har Amesto 

AccountHouse investert tungt 
i teknologi samtidig som rollen 
som regnskapsfører ifølge Nils­
sen har vært under kraftig om­
stilling.

– Amestos investering i regn­
skapsroboten Semine var svært 
riktig for oss og våre kunder. 
Med bakgrunn i våre investe­
ringer kan vi tilby kundepro­
grammer som vil effektivisere 
tradisjonelle regnskapstjenes­
ter. Samtidig gir investeringene 
kundene den innsikten som bi­
drar til bedre konkurransekraft. 
Dette er nødvendig for at vi i fel­
leskap skal ta de riktige, strate­
giske beslutninger for fremti­
den», sier Nilssen.

Dropper timelister

:– Timefakturering hindrer digitalisering og effektivisering, sier adm. 
direktør Siri Nilssen i Amesto AccountHouse.

VIL DIGITALISERE: – Vi mener at 
timefakturering hindrer automatisering 
og digitalisering, sier Siri Nilssen. 
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Opererer kun med fastpris fra 2020

Fra 1. mars må elbiler betale 
parkeringsavgift kommunale 
plasser.

Elbiler må betale 20 prosent 
av dagens pris for fossile biler, 
det vil si at én time vil koste 3­13 
kroner avhengig av hvor i Oslo du 
skal parkere.

Samtidig høynes prisen for 
beboerparkering og avgiftsbe­
lagte plasser med 20 prosent.

Beboerparkering for privat­
personer med fossilbiler går der­
med fra 3.000 til 3.600 kroner. 
For elbiler kommer beboerpar­
keringen på 600 kroner.

Endringene skjer etter at 
byrådet tidoblet prisen på bebo­
erparkering i 2017 – fra 300 til 
altså 3.000 kroner. Fa

Dyrere 
parkering 
i Oslo

SKViSeS enda liTT Hardere: I 
2017 ble prisene for beboerparkering i 
Oslo tidoblet, fra 300 til 3.000 kroner. 
Nå øker prisene med nye 20 prosent.
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Teknologikonsernet Goodtech 
hadde i fjerde kvartal en omset­
ning på 118 millioner kroner, 
med et resultat før skatt på mi­
nus 9,4 millioner kroner.  Det er 
en resultatforverring på drøye 2 
millioner kroner sammenlignet 
med samme kvartal i 2018.

Goodtechs omsetning for hele 
fjoråret endte på 449 millioner 
kroner, med et resultat før skatt 
på minus 764.000 kroner. 

I kvartalsrapporten skriver 
selskapet at det venter høy akti­
vitet i hovedmarkedene i 2020. 
Onsdag ettermiddag var Good­
tech­aksjen ned over 11 prosent 
til 7,00 kroner. Selskapets egen­
kapital prises til 160 millioner 
kroner.  Fa

Nye Goodtech-tap

(Mill. kr)  4. kv./19  4. kv./18  
Driftsinntekter  118,0  106,7  
Driftsresultat  −7,9  −8,4  
Resultat før skatt  −9,4  −7,3  
Resultat etter skatt  −9,5  −57,3

goodTecH

Vokste kraftig
Panoro hadde et resultat etter 
skatt på 3,1 millioner dollar i 4. 
kvartal 2019, opp fra minus 1,5 
millioner dollar i samme kvartal 
2018. 6,6 millioner kom fra av­
viklet virksomhet.

Resultat pr. aksje var på 5 
cent, opp fra minus 2 cent i sam­
me kvartal året før.  Fa


