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VIL DIGITALISERE: - Vi mener at
timefakturering hindrer automatisering

og digitalisering, sier Siri Nilssen.
FOTO: AMESTO

n med fastpris fra 2020

- Timefakturering hindrer digitalisering og effektivisering, sier adm.
direktgr Siri Nilssen i Amesto AccountHouse.

I BJORN HENNING GRANDAL
bhg@finansavisen.no

Utdaterte forretningsmodeller i
regnskapsbransjen resulterer i
at mange fortsatt fakturerer pa
timer. Siri Nilssen mener at sel-
skapets forretningsmodeller ma
henge sammen med bransjens
behov for digitalisering.

- Den tradisjonelle regn-
skapsforerrollen kommer
til A endres og de som tilbyr
kunden merverdi i form av
innsikt og automatiserte
tjenester vinner. Vi mener
at timefakturering hindrer
automatisering og digitali-
sering.

N& har imidlertid en av de

storste regnskapsbedriftene i
Norge, Amesto AccountHouse,
tatt grep. Fra forste januar 2020
har det veert slutt pa all time-
fakturering.

- 2020 blir aret hvor vi gar
bort fratimefaktureringi Ames-
to AccountHouse. Néa skal vi gi
vare kunder forutsigbarhet og
faste priser», sier adm. direktor
Siri Nilssen.

- Bransjens tradisjonelle pris-
modeller er i stor grad basert pa
timeforing, noe som verken er
fremtidsrettet eller innovativt.
De gamle modellene bremser
digitaliseringen og hindrer ut-
vikling for kundene vare», sier
Nilssen.

Amesto harifglge Nilssen satt
seg som mal 4 endre forventnin-
gene til bransjen.

- Enregnskapsforer skal
ikke lenger kun fore regnskap,
de skal veere en samarbeids-
partner for kunden. Fagkom-
petanse og innsikt skal bidra
til 4 lofte samarbeidet fra et
operasjonelt, til et strategisk
niva.

Okt verdiskapning
Derfor mener hun at de nye pris-
modellene ogsa vil inkludere
tjenester som skal bidra til gkt
verdiskapning i form av skred-
dersydde kundeprogrammer.

De seneste arene har Amesto

AccountHouse investert tungt
iteknologi samtidig som rollen
som regnskapsforer ifglge Nils-
sen har veert under kraftig om-
stilling.

- Amestosinvesteringiregn-
skapsroboten Semine var sveert
riktig for oss og vare kunder.
Med bakgrunn i vare investe-
ringer kan vi tilby kundepro-
grammer som vil effektivisere
tradisjonelle regnskapstjenes-
ter. Samtidig gir investeringene
kundene den innsikten som bi-
drartil bedre konkurransekraft.
Dette er ngdvendig for at vii fel-
leskap skal ta de riktige, strate-
giske beslutninger for fremti-
den», sier Nilssen.



